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infoAid Partners

Vom 29.09.2026 bis zum 02.10.2026 fiihrt infoAid, im Auftrag des Bundesministeriums flir Wirtschaft und
Energie (BMWE), eine Geschdftsanbahnungsreise fiir deutsche Anbieter von Textil- und Bekleidungstechnik
nach Kenia durch. Es handelt sich dabei um eine projektbezogene FérdermalRnahme im Rahmen des
MarkterschlieBungsprogramms flir KMU. Zielgruppe sind vorwiegend kleine und mittlere deutsche

Unternehmen.

Zielmarkt und -branche

Kenia ist ein traditionelles Herstellerland fiir Textil- und
Bekleidungsprodukte. In den 1970/80er Jahren war die Branche
eine der wichtigsten Wirtschaftszweige des Landes. Die lokale
Baumwollproduktion liefert zwar nur begrenzte Kapazitaten, das
Potential flir den weiteren Ausbau ist aber grol3. Die Regierung
hat den Anbau von Baumwolle in ihrer ,National Cotton Textile
and Apparel Policy’ (2024) priorisiert und wird in den
kommenden Jahren substanzielle Mittel fiir die Modernisierung

des Sektors bereitstellen. So entstehen Exportpotenziale fiir

deutsche Technologieanbieter im Bereich der Faserverarbeitung.

Die Branche soll aber auch insgesamt mit Blick auf das erheblich

Beschéftigungspotenzial gefoérdert werden, also entlang der

gesamten Wertschopfungskette (Faser = Flache = Veredlung -
Konfektion). Deutsche Technologieanbieter konnen hierbei eine
zentrale Rolle spielen. Heute arbeiten schatzungsweise 70
kenianische Unternehmen in der Branche, die mit Blick auf
Qualitaten, Quantitaten und Zertifizierungen im Exportgeschaft
tatig sein kdnnen. Dariliber hinaus gibt es eine Vielzahl von
kleineren Unternehmen, die auf zumeist auf dem lokalen Markt
aktiv sind. Im Bereich der Faserverarbeitung gibt es heute ca.
zehn Hersteller von z.B. Garnen (Spinnereien), die fast
ausschliellich Teil von groBeren, vertikal integrierten
Operationen sind, die auch die Flachenherstellung (Weben
und/oder Stricken) sowie die Veredlung (Farben, Waschen) und

die Konfektion abdecken.

Durchfiihrer
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Zielgruppe

Die Geschaftsanbahnung richtet sich an deutsche Hersteller von
Textilmaschinen und Zubehoér sowie Weiterverarbeitung
(Konfektion) fiir alle Arten von Textilien (Bekleidung,

Heimtextilien, technische Textilien, Vliesstoffe usw.).
Chancen fiur deutsche Unternehmen

Der Markt entwickelt sich dynamisch: Staatliche Konjunktur-
programme bieten Anreize fiir die Branche, von der Baumwolle
bis hin zur Verarbeitung und Herstellung, nicht zuletzt mit Blick
auf den Beschéftigungsbeitrag, den die Branche leistet (die
Beschéftigtenzahl soll von heute ca. 400.000 auf ber 2 Millionen
Menschen in 2030 ansteigen). Auch die privaten Investitionen (in-
und auslandisch) in die kenianische  Textil- und
Bekleidungsindustrie haben in den letzten funf Jahren deutlich
zugelegt. Haupttreiber fur das Wachstum sind die zollfreien
Bekleidungsexporte in die USA (AGOA-Praferenzstatus, der es den
Herstellern ermdglicht, auch Ware mit z.B. Stoffen aus Asien
zollfrei in die USA auszufiihren). Am 30.09.25 lief das Abkommen
aus. Verhandlungen zwischen Kenia und den USA wurden mit
Blick auf eine Wiedereinsetzung des Praferenzstatus
zwischenzeitlich wieder aufgenommen. Die Diversifizierung der
Exportmarkte spielt eine zentrale Rolle fir die kenianische
Regierung, um damit die Abhdngigkeit vom US-amerikanischen
Markt zu verringern. Ausfuhren in die EU sind demgegeniiber

noch gering und erreichten in 2024 nur EUR 12 Millionen. Das am

TEXTILMASCHINEN IN KENIA

01. Juli 2024 in Kraft getretene ,EU-Kenya Economic Partnership
Agreement’ soll hier Abhilfe schaffen und ermdglicht die zoll- und
mengenunbeschrankte Einfuhr von Textil- und

Bekleidungsprodukten in  die EU. Somit entstehen

Absatzpotenziale, die von den deutschen Textilmaschinenbauern

genutzt werden sollen. Potentielle Kaufer sind z.B.
baumwollverarbeitende Unternehmen (Faserverarbeitung- und
Aufbereitung), Garnhersteller (Spinnereien), Flachenhersteller
(Web / Strick und ,non-Wovens’), Veredler (z.B. Waschen, Farben)
und die Konfektiondre (Hersteller von z.B. Bekleidung,

Heimtextilien oder technische Textilien).

Vorteile einer Teilnahme

Teilnehmer profitieren von:

e  Zielmarktwebinar, inkl. Handout, zur Vorbereitung

e Individuell organisierte Geschaftsanbahnungsgesprache
mit potenziellen Geschafts- und Kooperationspartnern

e  Prasentation lhres Unternehmens und lhrer
Exportprodukte vor geladenem Fachpublikum und
Branchenvertretern

e Vernetzung und Kontaktaufbau zu Unternehmen und
Entscheidungstragern

e Umfangreiches lander- und branchenspezifisches
Fachwissen zu Kenia und der ostafrikanischen Region

e Tipps fiir weitere Schritte zu einem erfolgreichen
Markteinstieg mit nachhaltigen Geschaftskontakten und
Marktetablierung

e  Organisiertes Programm vor Ort

Vorlaufiges Programm
Programmiibersicht

Tag Programmpunkt

28.09.26 Anreise nach Nairobi

Teilnehmerbriefing (Programm / Standort Kenia)

29.09.26
Referenzbesuche (Textil/Bekleidungshersteller)
Prasentationsveranstaltung (15-20 Min. / Teiln.)
30.09.26
Individuelle Geschaftsanbahnungsgesprache
Besuche von potenziellen Kunden
01.09.26
Individuelle Geschaftsanbahnungsgesprache
Besuche von potenziellen Kunden
02.10.26

Individuelle Geschaftsanbahnungsgesprache
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Kosten und Teilnahmebedingungen

Das Projekt ist Bestandteil des MarkterschlieBungs-
programms fir KMU und unterliegt den De-minimis-
Regelungen. Der Eigenanteil der Unternehmen fir die
Teilnahme am Projekt betragt in Abhangigkeit von der GroRe

des Unternehmens:

e 250 EUR (netto) fiir Unternehmen mit weniger als 2
Mio. EUR Jahresumsatz und weniger als 10
Beschéftigten

e 850 EUR (netto) fiir Unternehmen mit weniger als 150
Mio. EUR Jahresumsatz und weniger als 750
Beschéftigten

e  1.500 EUR (netto) fiir Unternehmen ab 150 Mio. EUR
Jahresumsatz oder ab 750 Beschéftigten.

\_

Individuelle Reise-, Unterbringungs- und Verpflegungskosten

werden von den Teilnehmenden selbst getragen.

Fir alle Teilnehmenden werden die individuellen
Beratungsleistungen in Anwendung der De-Minimis-
Verordnung der EU bescheinigt. Teilnehmen kdnnen
maximal 12 Unternehmen. Anmeldungen werden in der
Reihenfolge des Eingangs bericksichtigt. KMU haben

Vorrang vor GroBunternehmen.

Durchfuhrer/Partner

| ¢ Ist eine auf die Textil- und

Infmtd Bekleidungsindustrie spezialisierte
AuBenwirtschaftsberatung, die deutsche und européische
Unternehmen bei deren Absatz- und Beschaffungsprojekten

weltweit unterstltzt. Afrika gehért zu den Kernregionen, in

denen zahlreiche Projekte fiir Unternehmen umgesetzt werden.

B2B,

AFRICAY

Unternehmen mit Sitz in Nairobi. Das Unternehmen arbeitet u.a.

‘% B2B-Africa ist ein auf die Einfuhr

internationaler Produkte spezialisiertes

eng mit den kenianischen Textil- und Bekleidungsunternehmen
zusammen und kann somit den passenden Kontakt zu

potenziellen Kunden herstellen.

Das Projekt wird vom VDMA Fachverband

/I”I/ VDMA

Testile téach nery

Textilmaschinen als Fachpartner unterstiitzt.
Anmeldung und Kontakt

Interessierte Teilnehmer schicken die ausgefiillte
Teilnahmeerklarung zusammen mit dem unterzeichneten Code

of Conduct zurick an:

info@infoaid.com

Projektseite
www.infoaid.com/textile-machinery-kenya

Anmeldeschluss
20. Marz 2026

Das MarkterschlieRungsprogramm fiir kleine und
mittlere Unternehmen ist ein Férderprogramm des:

% Bundesministerium
fur Wirtschaft
und Energie

MITTELSTAND
GLOBAL

MARKTERSCHLIESSUNGS-
PROGRAMM FUR KMU

Das MarkterschlieBungsprogramm wird im Auftrag
des Bundesministeriums fiir Wirtschaft und Energie
umgesetzt von:

GT“ I GERMANY
#. % TRADE & INVEST
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Bundesamt MEP / GA/TM / KENIA
fiir Wirtschaft und

Ausfuhrkontrolle

Bitte ausgefullt zuricksenden an: info@infoaid.com

Erklirung

Firmenname

Strafle / Hausnummer PLZ Ort

Projektverantwortliche(r)

E-Mail-Adresse (mdglichst Personenbezogen)

Anzahl Beschiftigte Jahresumsatz in Euro

Branchen-/Wirtschaftsbereich

[] Ich/Wir erklire(n), dass mein/unser Unternehmen (inkl. Dienstleister, Handwerk), weniger als 10 Beschiftigte
und weniger als 2 Mio. Euro Jahresumsatz aufweist;

O

O

Ich/Wir erkldre(n), dass mein/unser Unternehmen (inkl. Dienstleister, Handwerk), weniger als 750 Beschif-
tigte und weniger als 150 Mio. Euro Jahresumsatz aufweist;

Ich/Wir erkldre(n), dass mein/unser Unternehmen (inkl. Dienstleister, Handwerk), ab 750 Beschéftigte oder
einen Jahresumsatz ab 150 Mio. Euro aufweist;

Angaben notwendig bei allen eigenbeitragspflichtigen Modulen:

O

O

O O 0O0d

Ich/Wir erkldre(n), dass mein/unser Unternehmen sich nicht in einem Insolvenz- oder vergleichbaren ge-
setzlichen Verfahren der Liquidation befindet;

Ich/Wir erkldre(n), dass mein/unser Unternehmen die EU-Freigrenze fiir ,,De-minimis“-Beihilfen — un-
abhéngig vom Beihilfegeber — in Hohe von 300.000,- EUR, unter Einbeziehung des zu erwartenden Bei-
hilfebetrages, in den vergangenen drei Jahren nicht {iberschritten hat. Mir/uns ist bekannt, dass der Un-
ternehmensbegriff fiir ,,De-minimis“-Beihilfen alle Unternehmenseinheiten einschlieit, die (rechtlich
oder de facto) von ein und derselben Einheit kontrolliert werden (insbesondere verbundene Unternehmen,
etc.).

Ich/Wir erkldre(n), dass ich/wir keine institutionelle Forderung aus 6ffentlichen Mitteln erhalte/n.

Ich/Wir erklire(n), dass ich/wir fiir die Teilnahme an diesem MarkterschlieBungsprojekt keine weiteren
offentlichen Mittel aus Projektforderung erhalte/n.

Ich/Wir erklére(n), dass mein/unser Unternehmen keine Bundes-, Landes- oder Kommunalbehorde, Lan-
desforderinstitut oder sonstige juristische Person des offentlichen Rechts ist.

Ich/Wir erkldre(n), dass an meinem/unserem Unternehmen keine Religionsgemeinschaft(en) oder juristi-
sche Person(en) des offentlichen Rechts einzeln oder zusammen, direkt oder indirekt mehrheitlich betei-
ligt ist/sind.

Ich/Wir erklire(n), vorstehende Angaben nach bestem Wissen und Gewissen gemacht zu haben. Mir/Uns
ist bekannt, dass bestimmte unternehmensbezogene Elemente des MarkterschlieBungsprogramms eine
Subvention im Sinne des § 264 Strafgesetzbuch (StGB) darstellen, dass die oben gemachten Angaben zum
Unternehmen, zur Anzahl der Beschéftigten und zum Jahresumsatz subventionserheblich sind und dass ein
Subventionsbetrug strafbar ist.

Stand: Oktober 2025




Der computergestiitzten Erfassung und Speicherung der unternehmensbezogenen Daten zur Bearbeitung des Pro-
jekts wird zugestimmt. Die Daten werden ausschlieBlich fiir diesen Zweck verwendet und nur so lange gespeichert,
wie es fiir die Erfiillung des Projekts erforderlich ist. Zum Zwecke einer Evaluierung des Programms diirfen die
unternehmensbezogenen Daten auch an beauftragte Dritte weitergegeben werden, sofern diese ebenfalls die Da-
tenschutzbestimmungen der DSGVO einhalten. Die Betroffenen haben das Recht auf Auskunft, Berichtigung,
Loschung, Einschrankung der Verarbeitung, Dateniibertragbarkeit sowie das Recht, die Einwilligung jederzeit zu
widerrufen, ohne dass die RechtméBigkeit der aufgrund der Einwilligung bis zum Widerruf erfolgten Verarbeitung
beriihrt wird.*.

Der Code of Conduct (Anlage) fiir MaBBnahmen des MarkterschlieBungsprogramms des BMWE, sowie OECD-
Leitsdtze fiir multinationale Unternehmen fiir verantwortungsvolles unternechmerisches Verhalten bei Auslands-
aktivitdten in den Bereichen Menschenrechte, Soziales, Umwelt, Korruptionsbekdmpfung, Steuern, Verbraucher-
interessen, Berichterstattung, Forschung und Wettbewerb (https://www.bmwk.de/Redaktion/DE/Downloads/M-
O/oecd-leitsaetze-fuer-multinationale-unternehmen-neufassung-2011.pdf? _ blob=publicationFile&v=13), wer-
den beachtet und umgesetzt.

Dariiber hinaus werden regelméBig Schulungen und SensibilisierungsmafBnahmen fiir Mitarbeiter durchgefiihrt,
um sicherzustellen, dass die Leitsitze in allen Geschéaftsbereichen und auf allen Ebenen des Unternehmens inte-
griert und befolgt werden. Wir verpflichten uns, unsere Geschéftspraktiken kontinuierlich zu iiberpriifen und zu
verbessern, um den hochsten Standards fiir verantwortungsvolles unternehmerisches Verhalten gerecht zu wer-
den.

Datum, Ort rechtsverbindliche Unterschrift/ Firmenstempel

Stand: Oktober 2025
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Code of Conduct

fiir MaBnahmen des MarkterschlieBungsprogramms fiir KMU (MEP) des Bundesminis-
tertums fiir Wirtschaft und Energie (BMWE)

Praambel

Das Bundesministerium fiir Wirtschaft und Energie (BMWE) unterstiitzt mit dem MarkterschlieBungsprogramm (MEP) vor allem kleine und
mittlere Unternehmen bei der ErschlieBung und Sicherung auslidndischer Markte. Das MEP wird in Form von standardisierten Leistungsan-
geboten fiir eine Vielzahl relevanter Themen und Zielmirkte bedarfsorientiert und flexibel eingesetzt. Die Umsetzung der Mainahmen erfolgt
durch die Geschiftsstelle des MEP bei Germany Trade & Invest (GTAI) und das Bundesamt fiir Wirtschaft und Ausfuhrkontrolle (BAFA)
sowie den jeweils fiir die einzelnen Mafnahmen beauftragten Durchfiihrungsorganisationen. Die Programmplanung basiert auf einem Wett-
bewerb der Ideen von allen Akteuren der deutschen AuBenwirtschaftsforderung. Das engmaschige Monitoring bestitigt die Erfolge durch
hoheren Umsatz und Beschéftigung zusétzlicher Mitarbeitender bei den teilnehmenden Unternehmen.

Ziel der Reisen

Kern der MaBinahmen des MEP sind die Kontaktaufnahme und vorbereitete Gesprache mit potenziellen Kooperationspartnern und Kunden im
Ausland, welche individuell fiir Sie von den Durchfithrungsorganisationen bzw. im Zielland ansdssigen Partnern des Programms or ganisiert
werden. Uber einen Zeitraum von drei bis vier Tagen treffen Sie Ihre Gesprichspartner und bauen persénliche Kontakte auf. So kénnen Sie
sich einen umfassenden Eindruck von dem jeweiligen Unternehmen oder der Institution verschaffen. Dariiber hinaus haben Sie die Moglich-
keit, Ihre Produkte oder Dienstleistungen auf einer eintdgigen Prasentationsveranstaltung und anderen Fachveranstaltungen mit Vertretenden
aus Wirtschaft, Verbanden, Verwaltung und Politik des jeweiligen Ziellandes vorzustellen.

Unser Qualititsanspruch

Mit den Mafinahmen des MEP mochte das BMWE deutsche Unternehmen bei ihrem Engagement im Ausland unterstiitzen. Das Vertrauen
der Kunden und Stakeholder in deutsche Unternehmen und in ihre Produkte und Dienstleistungen ist dabei ein hohes Gut.

Damit Thre Teilnahme an einer MaBnahme des MEP erfolgreich verlduft, sind die Zusammenarbeit mit dem Durchfiihrer im Vorfeld und
wihrend der Reise und Ihre eigene Vor- und Nachbereitung unabdingbar.

Die Delegationen bei unseren thematisch sorgféltig abgestimmten und vorbereiteten Reisen sind jeweils auf eine maximale Anzahl von
Teilnehmenden begrenzt, um den Unternehmen eine gewisse Exklusivitdt und prominente Sichtbarkeit zu verschaffen.

Die Verwendung der Regierungslogos (,,Mittelstand Global“ oder das BMWE-Logo) stellt dabei ein Qualitdtssiegel dar und soll die Seriositdt
der angebotenen Produkte und Dienstleistungen gegeniiber dem Zielpublikum unterstreichen.

Umdie Reputation von,,Quality made in Germany*‘ zu erhalten, bzw. zu stérken, ist ein entsprechendes Auftreten der Delegation iiberaus wich-
tig. Dabei geht es nicht nur um die einzelnen Teilnehmenden, sondern auch um den Gesamteindruck, den die Delegation bei den auslédndi-
schen Partnern hinterldsst. Gemeinsam und jeder fiir sich tragen Sie die Verantwortung fiir das Image deutscher Unternehmen im Ausland.

Aus diesem Grund verpflichten sich alle Teilnehmenden der Mainahmen des MEP zur Einhaltung folgender Verhaltensregeln:

Allgemeine Verhaltensregeln

Allgemeines Geschiftsgebaren

Fairer Wettbewerb setzt grundsitzlich ethische Geschéftspraktiken und die Einhaltung geltenden Rechtes voraus. Geschéftsgeheimnisse sind
zu respektieren und zu wahren.

Bestechung und unlautere Gewéhrung von Vorteilen werden nicht toleriert.

Der personliche Umgang mit potenziellen Geschéftspartnern und anderen wichtigen Stakeholdern ist elementarer Bestandteil der Mafnah-
men des MEP. Der Umgang mit Gefilligkeiten, Geschenken und Einladungen sollte von den Teilnehmenden sorgsam abgewogen werden.
Im Zweifelsfall sollen insbesondere 6ffentliche Entscheidungstriager aus politischen Institutionen und Behérden nicht mit unangemessenen
~Aufmerksamkeiten* in Verlegenheit gebracht werden. Idealerweise verfiigen die teilnehmenden Unternehmen selbst iiber interne Compli-
ance-Regeln.

Interkulturelle Kommunikation

»Andere Lander — andere Sitten*. Fiir den erfolgreichen Abschluss von Geschiften im Ausland ist mitunter kulturelle Sensibilitéit gefragt. Im
Briefing zu Beginn der Reise erhalten die Delegationsteilnehmenden ausdriickliche Hinweise und Empfehlungen zu kulturellen Gepflogen-
heiten im Gastland, die fiir einen professionellen und respektvollen Umgang untereinander besonders wichtig sind. Es wird von den Tei Ineh-
menden erwartet, sich in angemessenem Umfang diesen Gepflogenheiten anzupassen und wéhrend der Dauer der Reise gegeniiber ihren
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Gastgebenden und der Allgemeinheit entsprechend respektvoll und sensibel aufzutreten. Das betrifft ausdriicklich auch die Zeiten auflerhalb
des offiziellen Delegationsprogramms.

Professionelles Auftreten

Bei der Prisentationsveranstaltung oder anderen Fachveranstaltungen haben die Unternehmen die Gelegenheit, sich und ihr Produkt bzw. ihre
Dienstleitung exklusiv einem ausgewihlten lokalen Fachpublikum zu prasentieren. Dazu gehort in der Regel eine kurze Prisentation / ein
Pitch im Anschluss an entsprechende Fachvortridge eigens engagierter Experten.

Die Prisentationen und Darstellungen sollten gut lesbar und iibersichtlich sein sowie den jeweiligen Vorgaben zum Umfang entsprechen.
Die Angaben zu Produkten und Dienstleistungen miissen wahrheitsgema8 und verstindlich dargestellt werden.

Um ein konsistentes Erscheinungsbild zu gewihrleisten und um die Fehleranfilligkeit bei der Ubertragungstechnik zu minimieren, sollen die
Présentationen rechtzeitig vor dem Termin eingereicht werden. Ggf. kann der Durchfiihrer so auch noch inhaltliches oder gestalterisches Feed-
back geben.

Zwischenmenschliches Miteinander / Verhalten gegeniiber Dritten

Ein wesentlicher Charakter von Delegationsreisen ist das personliche Miteinander der Teilnehmenden - mitunter auch iiber das offizielle Pro-
gramm hinaus. Viele Beteiligte schétzen diesen Teil, um Land und Leute, aber auch um sich gegenseitig besser kennenzulernen.

Auch fiir Durchfiihrer, Vertretende der Geschiftsstelle oder des Ministeriums sowie die Mitarbeitenden der durchfithrenden Organisation ist
dies immer eine gute Gelegenheit, ihr Netzwerk zu erweitern und zu pflegen und sich aus erster Hand mit den Unternehmerinnen und Unter-
nehmern auszutauschen.

Die offizielle Betreuung der Delegationsteilnehmenden beschrénkt sich allerdings auf das offizielle Programm. Die Anwesenheit und Be-
gleitung iiber diesen Rahmen hinaus ist ausdriicklich freiwillig und geschieht auferhalb der reguliren Arbeitszeit. Ortskundige
Fiihrungen, etc. konnen bei Bedarf auch separat organisiert werden. Die Privatsphdre der Beschéftigten ist zu respektieren. Jegliche Form von
Diskriminierung, verbaler Ubergriffigkeiten und/oder sexueller Belistigung wird nicht toleriert.

Vorgehen bei Verstioflen

Verstofe gegen diese Verhaltensregeln werden der Geschiftsstelle des MEP und dem BAFA gemeldet. Sie werden dort vertraulich behandelt
und angemessene Konsequenzen im Einvernehmen mit den Betroffenen gezogen. Dies kann je nach Schwere des VerstoBes ein kldrendes
Gespréch, eine Verwarnung, der Ausschluss von kiinftigen FordermaBnahmen oder schlimmstenfalls eine Meldung an zustidndige Strafver-
folgungsbehdrden bedeuten.

Stand: Oktober 2025



